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Lohnende Photovoltaik-Geschäftsmodelle 

• PV-Dachanlagen <30 kWp
– Besitz und Betrieb, 

Volleinspeisung
– Besitz und Betrieb, 

Direktlieferung
– Besitz und Betrieb, Hybrid-

Anlage
– Vertrieb, Projektierung, 

Montage und Verkauf

• PV-Dachanlagen 30-300 kWp
– Besitz und Betrieb, 

Volleinspeisung
– Besitz und Betrieb 

Direktlieferung
– Besitz und Betrieb, Hybrid-

Anlage
– Mieterstrom 



Lohnende Photovoltaik-Geschäftsmodelle 

• PV Selbstbau
– Planung, Anleitung, Bau und 

Betrieb

• PV-Freiflächenanlagen
– Beteiligung an Park
– Projektentwicklung gemeinsam 

mit Projektierer, Besitz bis zu 
100% durch BEG

– Projektentwicklung alleine + 
Besitz

• Balkonmodule 
– Beratung, Einkauf, Verkauf und 

Montage
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2) Projekte iden.fizieren / Kunden ansprechen / Interesse ermi;eln
3) Machbarkeit / Angebot
4) Rechte sichern / Vertrag abschließen

5) Planung
6) Genehmigung (Netzverträglichkeit / Baugenehmigung)
7) Ausschreibung / Zwischenfinanzierung der Projektkosten
8) Finanzierung

9) Materialbeschaffung

12) Projektübernahme und Betreiber
13) kaufmännische Betriebsführung inkl. Stromvermarktung

Akquise

Ent-
wicklung

Bau

Betrieb

1) Marke.ng (Leistung, Kundengruppen, Preis, Nutzenversprechen, Werbung)

14) technische Betriebsführung inkl. Monitoring
15) Wartung
16) Rückbau oder Repowering

10) Installation
11) Abnahme und schlüsselfertige Übergabe / Verkauf

Wertschöpfungsstufen der BEG
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2) Objekte finden / Kundenansprache
3) Machbarkeit / Angebot
4) Rechte sichern / Vertrag abschließen

5) Planung
6) Genehmigung (Netzverträglichkeit)
7) Ausschreibung / Zwischenfinanzierung
8) Finanzierung

9) Materialbeschaffung

12) Projektübernahme und Betreiber
13) kaufmännische Betriebsführung 

Akquise

Ent-
wicklung

Bau

Betrieb

1) Marke.ng

14) technische Betriebsführung inkl. Monitoring
15) Wartung
16) Rückbau oder Repowering

10) Installa.on
11) Abnahme und schlüsselfertige Übergabe

Wertschöpfungsstufen der BEG

Kompetenzen Akquise/Vertrieb

o strategisches, unternehmerisches 
Denken

o sicheres, höfliches Aucreten
o Grundkenntnisse PV
o juris.sche Grundlagen, 

kaufmännische Kenntnisse und 
technisches Verständnis

o Bereitschac zur ständigen 
Weiterbildung und Aktualisierung 
des Fachwissens


